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Leistungen fur Verkaufer
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Erstbesichtigung, um die Immobilie und ihre Maglichkeiten eingehend kennen zu lernen.
Uberprifung der Dokumentation.

Beratung und Erlauterung der rechtlichen und stadtebaulichen Situation des Objekts.
Bewertung der Immobilie zur Ermittlung des angemessenen Marktpreises.
Erlauterung der steuerlichen Folgen des Immobilienverkaufes.

Informationen Uber die anfallenden Steuern, Gebuhren und Formalitaten.
Beantragung des Bewohnbarkeitsnachweises und des Energieausweises, falls nicht vorhan-
den.

Empfehlungen fur die Vorbereitung der Immobilie fur den Verkauf (Home Staging).
Management und Koordination der Immobilienvorbereitung.

Professioneller fotografischer und visueller Auftrag.

Erstellung des Grundrisses.

Virtueller Rundgang.

Erstellung von attraktiven Anzeigen fur verschiedene Plattformen.

Veroffentlichung in nationalen und internationalen Immobilienportalen.

Verbreitung in sozialen Netzwerken und anderen Medien.

Werbeplakate.

Zusammenarbeit mit einem Netzwerk von Immobilienmaklern und Kooperationspartnern.
Abgleich mit der Kundenkartei der Kaufer.

Verwaltung von Anfragen.

Personliche Betreuung durch den Immobilienberater.

Filterung der Kunden, um unnétige Besichtigungen zu vermeiden.

Besichtigungen in einem breiten Zeitfenster.

Organisation der Agenda beider Parteien.

Begleitung potenzieller Kaufer bei den Besichtigungen.

detaillierte Informationen Uber die Immobilie.

Empfehlung und Finanzierungsberatung fur den Kaufer.

Ruckmeldung an den Verkaufer Uber das bestehende Interesse.

Filtern von nicht ernsthaften Angeboten.

Vertretung des Verkaufers bei Verhandlungen mit den Kaufern.

Suche nach dem bestmaoglichen Angebot fur beide Parteien.

Erfassung und Verwaltung aller fUr den Verkauf erforderlichen Unterlagen.

Vorbereitung der Vorvertrage und der endgultigen Vertrage.

Abstimmung mit Notaren, Banken, Technikern, etc.

Detaillierte Information an den Verkaufer Gber den Verlauf des Verkaufsprozesses.

die Klarung von Zweifeln oder Unklarheiten, die auftreten konnen.

Individuelle Ausarbeitung des personalisierten Reservierungsvertrags in Ubereinstimmung
mit dem Gesetz.

Klarung von Fragen bezuglich des Reservierungsvertrags.

die Verhandlung und Vermittlung bei eventuellen Diskrepanzen im Vertrag.

Verwaltung der Reservierungszahlung.

Begleitung der Finanzierung des Kaufers.

Koordinierung der Termine und Begleitung des Gutachters der Bank.

Bereitstellung und Ubermittlung aller erforderlichen Unterlagen fUr das Notariat.
Berechnung der Betrage und Verwaltung der Zahlungen.

Unterstltzung des Notariats.

Assistenz fur die Banken (sowohl fur den Kaufer als auch fur den Verkaufer).
Unterstutzung der Techniker, falls erforderlich.

Begleitung zum Notariat, Uberwachung des Unterschriftsprozesses und Hilfestellung im
Notariat.

Ubergabe der Schlissel und Unterlagen an den neuen Eigentimer.

Erhalt des Kaufvertrags und Ubersendung an den Eigentiimer.

Bearbeitung der Kapitalertragssteuer beim Rathaus.

Ubergabe der erforderlichen Unterlagen fur die Eintragung des Verkaufs in das IRPF.
Bearbeitung des Eigentimerwechsels der Versorgungsleistungen.
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