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REAL ESTATE

Servicios vendedor

CONO O A WN

Visita inicial a fin de conocer en profundidad el inmueble y sus posibilidades.
Revision de la documentacion

Exposicion y asesoramiento sobre situacion legal y urbanistica del inmueble.
Valoracion del inmueble para determinar el precio de mercado mas adecuado.
Exposicion de las consecuencias fiscales que conllevan la venta.

Informacidén de los impuestos, tasas y tramites necesarios.

Tramite de la Cedula de habitabilidad y certificado Energético en caso de no dispone de ellos.
Recomendaciones de puesta a punto del inmueble para su venta (home staging).
Gestidn y coordinacién de la puesta a punto del inmueble.

Reportaje fotograficoy video grafico profesional.

Confeccion del plano.

Tour virtual.

Creacidén de anuncios atractivos para diferentes plataformas.

Publicacién en portales inmobiliarios nacionales e internacionales.

Difusion redes sociales y otros canales.

Carteleria.

Colaboracion con red de inmobiliarias y colaboradores afines.

Cruce de datos con clientes compradores.

Gestion de solicitudes.

Atencidn personalizada del agente inmobiliario.

Filtrado de clientes para evitar visitas innecesarias.

. Visitas en una amplia franja horaria.

Gestidn de la agenda de ambas partes.

. Acompanamiento a las visitas de los potenciales compradores.

Informacidén detallada sobre la propiedad.

. Asesoramiento y soporte de financiacion al comprador.

. Realimentacidn al vendedor sobre el interés mostrado.

. Filtrado de las ofertas no serias.

. Representa al vendedor en las negociaciones con los compradores.

Busqueda del mejor acuerdo para ambas partes.
Recopilamos y gestionamos toda la documentacion necesaria para la venta.

. Preparalos contratos preliminares y definitivos.
. Coordinacion con notarios, banco, técnicos, etc.
. Informacion detallada al vendedor sobre el avance de la venta.

Resolucién de cualquier duda o incidencia que pueda surgir.

. Elaboracion personalizada del contrato de reserva personalizado y conforme a Ley.

Resoluciéon de dudas del contrato de reserva.

. Negociacion e intermediacion de posibles desacuerdos en el contrato.
. Gestion del pago de la reserva.
. Seguimiento de la financiacion del comprador.

Coordinaciéon de agenda y asistencia al tasador de la entidad bancaria.

. Recopilacion de toda la documentacidn necesaria para la notaria y envid a la misma.

. Calculo de importes y gestion de pago.

. Asistencia ala Notaria.

. Asistencia a las entidades bancarias (tanto del comprador, como del vendedor).

. Asistencia a técnicos si fuera necesario.

. Acompanamiento a la Notaria, supervision del proceso de firma y soporte en la misma.
. Entrega de las llaves y de documentacioén al nuevo propietario.

. Obtencion de la escritura de venta y envid al propietario.

. Tramitacion de la plusvalia ante el ayuntamiento.

Entrega de la documentaciéon necesaria para la declaracion de la venta en la IRPF.

. Tramitacion del cambio de titularidad de los suministros.
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